Kurz und pragnant tiberzeugen

Argumente fur Natur-, Umwelt- und Klimaschutz auf den Punkt gebracht
Fotoprotokoll: Workshop bei den Naturschutztagen, Radolfzell 05.01.2026
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Zum Hintergrund der Ubung:

Der erste Augenblick, fiir den es keine zweite
Chance gibt.

Wie willst / wie solltest du in diesem ersten
Augenblick eines Gesprachs / einer
Prasentation etc. wirken?

Kompetent (in der Sache) und respektvoll /
freundlich (im Umgang)

Was kannst du damit erreichen?

Du wirkst sympathisch (Sympathie ist eine oder
sogar die zentrale Uberzeugungs“technik®)
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Zum Einstieg:

Warum ist es wichtig, kurz und pragnant zu tiberzeugen?

*  Forscher haben festgestellt: Die Aufmerksamkeitsspanne nicht nur bei jungen Menschen wird
immer geringer

* Gleichzeitig nimmt die Menge an Informationen und Des-Informationen, Fake news etc., mit
denen wir alle konfrontiert sind, zu

*  Politiker*innen und andere Entscheidungstrager*innen werden haufig mit Forderungen von
verschiedenen Seiten konfrontiert, die sie einordnen und priorisieren (und verwerfen!) missen.

Was brauchst du also, um Menschen von dem zu liberzeugen, was dir wichtig ist?

Eine klare Botschaft und Uberzeugungskraft, mit der du das Wesentliche auf den
Punkt bringst.

Beides kannst du anderen Menschen vermitteln, die du von deiner Sache liberzeugen willst.

Wir werden daran arbeiten. Hier und jetzt.

Meine (Rainer Manderla) Methoden hier — kurz, knapp pragnant:

Klare Botschaft (rhetorische Frage)

+ Kernaussagen (3-Satz: 3 Punkte / drei Argumente bzw. Zahlen - Daten - Fakten)
+ gezielter Schluss

(Vergleiche auch die AIDA-Methode, um Aufmerksamkeit zu erzielen:
Attention — Interest — Desire — Action)
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Die zweite Ubung : Vorstellung Deines Thema/deiner Situation, an der du hier arbeiten
willst — kurz knapp pragnant in 30 Sekunden: (Welche Kernbotschaften erkennst du?)

.

*In welchen Situatio- : Bei welchen Themen
nen willst du wen ist es dir wichtig,
!(urz und pragnant Argumente auf den
lberzeugen? Punkt zu bringen?
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Die Ubung zu den 3 Siulen des Aristoteles:
Ethos — Logos — Pathos:

Deine Kernbotschaft in einem Satz:

Erganze die — moglichen — Satzanfange:

Deine Fragen zu:

Kurz und priagnant
Uberzeugen
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Wie kannst du deine Argumente so

N platzieren, dass sie von deinem

‘ Gegenuber gehort und in Erwagung

- gezogen werden?

z.B. mit der Methode Partnerorientierte
Argumentation:

Ein Beispiel aus dem Workshop: Ins
Gesprach kommen mit dem OB, z.B.:
* lhnen geht es um die Zukunft der

| Stadt.

* lhnen ist es wichtig, die Stadt in
Zeiten des Klimawandels
zukunftsfahig zu gestalten.

* lhnen ist die Zufriedenheit der
Blrger*innen in lhrer / unserer Stadt
wichtig.

e lhr Ziel ist eine lebenswerte Stadt.

Das Prinzip: Gemeinsamkeiten suchen

(auf einer ,,hoheren” Ebene, bevor es in

(kontroverse) Details geht.
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Wie kannst du als ,Umwelttante”, ,Okospinner” etc. (scheinbar)
schlagfertig mit Einwanden, Angriffen, Killerphrasen etc. umgehen?

Bereite dich vor! Haufig ist es so, dass sich die Spriiche wiederholen
oder eine ahnliche Form haben. Und wenn dir Stunden spater eine
passende Antwort einfallt, dann schreibe auch diese auf — und suche
weitere Antwortmoglichkeiten (gerade auch mit Gleichgesinnten, die
mit ahnlichen Dingen konfrontiert werden):

Idealerweise sind das kurze pragnante Satze, die du bei verschiedenen
Gelegenheiten abrufen kannst, z.B.:

. (Das ist wirklich interessant.) Wie meinen Sie das?
. Konnen Sie das konkretisieren?
. Wie kommen Sie darauf?

(Methode: Riickfrage, konkretisieren lassen — und damit im Gesprach
bleiben)

Vielleicht auch feststellen. We agree to disagree: An der Stelle
kommen wir nicht weiter (aber vielleicht bei einem anderen Thema).

Bis hin zu: STOPP. So nicht! ... Danke und tschiiss. Und und und ... oder
oder oder.

Schau, was fir dich/euch passt, tauscht euch aus und konzentriert sich
auf die Situationen, in denen ihr gute Chancen seht, Menschen zu
Uberzeugen.

Ich wiinsche dir /euch viel Erfolg in deiner ehren- oder hauptamtlichen
Tatigkeit im Klima-, Natur- und Umweltschutz (oder wo auch immer)
Alles Gute! — Und wenn ich euch unterstiitzen kann, gerne. Uber meine
www-Adresse unten findest du meine Kontaktdaten.

Dein Workshopleiter Rainer Manderla
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